
مشخصات

شرکت بين المللي محصولات پارس - نماد: شپارس

موضوع: توضیحات در خصوص اطلاعات و صورت های مالی منتشر شده

در خصوص اطلاعیه منتشر شده با شماره پیگیری 1508634در تاریخ 1405/01/31 به استحضار می رساند توضيحات تکميلي در خصوص چشم انداز وضعيت عملياتي

و مالي شرکت در گزارش تفسيري پيوست ارائه مي گردد.

 

اطلاعات نمایش داده شده با اطلاعات امضا شده مطابقت دارد
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 شرکت بین المللی محصولات پارس )سهامی عام(

 شدهنحسابرسی   گزارش تفسیری مدیریت

 12/1404/ 29منتهی به  مالی دوره
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 فهرست 

 4 و سهام داران اصلی اطلاعات مدیران و واحد های اجرایی

 5 مقدمه  

 6 ماهیت کسب و کار 
 6 ماهیت شرکت و صنعت  

 7   مواد اولیه

 7 نحوه تامین و وضعیت بازار مواد اولیه شرکت  

 8 جایگاه فعلی شرکت در صنعت 

 8 جزئیات فروش

 8 جزئیات فروش در داخل  

 8 جزئیات فروش صادراتی 

 9 مراودات شرکت با دولت و نهاد های وابسته به دولت 

 9 گذاری دستوری)تکلیفی(آثار ناشی از ناشی از قیمت 

 9 وضعیت پرداخت های به دولت

 9 وضعیت مطالبات از دولت 

 9 قوانین و مقررات و سایرعوامل برون سازمانی موثر بر شرکت واحتمال تغییر در آنها

 10 وضعیت رقابت

 10 سهم محصولات شرکت بین المللی محصولات پارس در بازار

 10 اطلاعات بازار گردان شرکت

 10 لیست به روز شده از شرکت های فرعی مشمول تلفیق یا زیرمجموعه:

 11   اهداف و راهبردهایی برای دستیابی به آن اهداف
 11 اهداف کلان و برنامه های بلندمدت و کوتاه مدت  

 11 برنامه توسعه محصولات جدید و ورود به بازار جدید توزیع 

 12 قضاوت ها و تاثیررات تغییرات آنها رویه های مهم حسابداری، براورد ها و 

ماده   مشمول  پذیرش)مختص شرکتهایی که  العمل  دستور  الزامات   141برنامه شرکت جهت رعایت  سایر  یا  بوده 

 دستور العمل پذیرش را رعایت ننموده اند(
12 

 

 

 



 

 23 از 3صفحه  

 

 

 

 

 فهرست 

 

 12 مهمترین منابع، ریسک ها و روابط

 12 منابع 

 13 مصارف

 13 موارد عدم اطمینان و تجزیه و تحلیل آن ریسک ها و 

 14 اطالاعات مربوط به معاملات با اشخاص وابسته

 15 دعاوی حقوقی له یا علیه شرکت و اثرات ناشی از آن

 16 نتایج عملیات و چشم انداز

 17 نتایج عملکرد مالی و عملیاتی

 17 مصوبه اخرین مجمعجزئیات پرداخت و اخرین وضعیت سرداخت سود سهام مطابق 
 17 تغییرات در پرتوی سرمایه گذاری ها، ترکیب دارایی ها و وضعیت شرکت 

 18 تحلیل حساسیت  

 18 مهمترین معیارهای شاخص های عملکرد 

 19 جدول شاخص ها و معیارهای عملکرد برای ارزیابی  

 20 جدول تغییرات در وضعیت شرکت  

 21 نتایج عملکرد مالی و عملیاتی  
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هیات مدیره سازمان بورس و اوراق   06/08/1397گزارش تفسیری مدیریت اخیر مطابق با ضوابط گزارش تفسیری مدیریت مورخ

ناشران ثبت شده نزد سازمان مصوب  بهادارو از مفاد دستورالعمل حاکمیت شرکتی  سازمان 18/07/1401در راستای اجرای برخی 

به تایید هیات    19/01/1405( و راهنمای بکارگیری ضوابط تهیه گزارش تفسیری مدیریت تهیه و در تاریخ  بورس و اوراق بهادار

 مدیره شرکت رسیده است. 

 

 اطلاعات مدیران و واحدهای اجرائی 

نفر مدیر اجرایی وظیفه راهبری شرکت را عهده    10درحال حاضر این شرکت دارای مدیرعامل به همراه یک نفر قائم مقام و  

 دار می باشند.
 

 سوابق تحصیلات  سمت  درصد  نماینده اعضای هیئت مدیره
 -------------  --------------------------  ----  ------------------  -------  ----- 
غلامرضا حیدری       

 ککرد زنگنه 

 

 سال  00 دکترا رئیس هیئت مدیره   97/0    شرکت توسعه آب و برق خاورمیانه

 سیدمصطفی الوانکار 

 

 سال  00 لیسانس  نایب رئیس هیئت مدیره 0001/0 شرکت مهستان سبز کیش 

 حسن بغدادی 

 

 سال  20 فوق لیسانس  مدیرعامل و عضو هیئت مدیره 001/0 شرکت صنایع غذایی ایده آل سپهر ایرانیان 

 سال  31 لیسانس  قائم مقام مدیرعامل و عضوهیئت مدیره 001/0 گوهربسته بندی الین شرکت  رضا رفیعی 

 17 لیسانس  مدیرمالی و عضو هیئت مدیره   0001/0 شرکت روجا افزون هرمس  میثم کریمیان

 سال  
 

 سهامداران اصلی 
 

 درصد سهام  تعداد سهام  نام سهامداران ردیف 

 ---  ----------------------------  --------  -------- 
 67 7.613.055.525 شرکت سرمایه گذاری سپهر  1
 33 3.786.944.475 سایر سهامداران       2

  100 11.400.000.000 جمع کل          
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 : مقدمه

  یو عملکرد مال   دادهایاز رو  یجار   یها   ینیب   شیپ  ا ینگر نشان دهنده انتظارات، باورها،    ندهیجملات آ

  جینتا   نیقرار دارند. بنابرا   یرقطع یها و مفروضات غ  تی ها، عدم قطع   سکی جملات در معرض ر  نیاست. ا 

 مورد انتظار باشند. جی ممکن است متفاوت از نتا یواقع 

مکمل صورت های مالی است و هدف، بهبود سودمندی اطلاعات  گزارش تفسیری مدیریت، متمم و    "

می باشد و باید همراه با صورت های مالی مطالعه    ارائه شده در گزارش تفسیری مدیریت واحد تجاری

شود این گزارش شامل جملات آینده نگری است که با رویدادهای آتی یا عملکرد مالی آتی شرکت  

نگر در معرض ریسک های و عدم قطعیت ها و مفروضات غیر قطعی  در ارتباط می باشد. جملات آینده  

 "قرار دارند بنابراین نتایج واقعی ممکن است متفاوت از نتایج مورد انتظار باشند.
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 : ماهیت کسب و کار

 

دراداره ثبت شرکتها ومالکیت    8791بانام شرکت سهامی پراکتراند گمبل ایران  وتحت شماره    1342تیرماه     31شرکت درتاریخ   

«   نام شرکت به شرکت سهامی بین المللی محصولات پارس »  1347اردیبهشت ماه    25درتاریخ   صنعتی ایران به ثبت رسیده است.

 1370به»سهامی عام« تبدیل ودرتاریخ    1355بهمن ماه    4انواع آن از سهامی به سهامی خاص ودرتاریخ    1351اسفند ماه    12ودرتاریخ  

صاحبان سهام   1390/ 28/03در بورس اوراق بهادار تهران پذیرفته شده است. به موجب مصوبات مجمع عمومی فوق العاده مورخ  

 تبصره جایگزین اساسنامه قبلی گردیده است.   11ماده و  56اساسنامه جدید شرکت مشتمل بر 

 

 

   :ماهیت شرکت و صنعت

 
به اجناس مورد   2فعالیت عمده شرکت طبق ماده   اساسنامه عبارتست از تولید وساخت وخرید وفروش اجناس ومعاملات مربوط 

استفاده شخصی، خانگی، صنعتی وازجمله محصولات پاك کننده وشستشو دهنده مانند مواد پاك کننده مصنوعی و صابون توالت 

و  و مواد غذائی  بهداشتی مخصوص توالت،  مالی   محصولات  انجام عملیات  بطور    وبازرگانی صنعتی وهمچنین  سایرعملیاتی که 

تولید انواع پودرهای لباسشوئی    ،تیا غیر مستقیم مربوط به موضوعات بالا می باشد. توضیح اینکه فعالیت تولیدی شرک   مستقیم و

 سدیم سیلیکات بوده است.   ماشینی( داخلی و صادراتی، سولفونیک اسید و دستی و)
 

 

 واحد اندازه گیری  فرعی( نوع محصول )اصلی یا  ردیف 
  سالانه تولید واقعی 

29/12/1404 

 29.367 تن پودر و مایعات البسه  1

 3.648 تن مایعات  2

 7.215 تن سایر  3

 40.230 تن جمع  
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 مواد اولیه: -1-1-1

 
و نرخ مواد اولیه با توجه به  تامین مواداولیه از بازارهای داخلی و برخی از مواد اولیه از خارج از کشور وارد می شود   

 .نوسانات نرخ ارز دائماً در حال تغییر می باشد

 

در  راتیی   تغ قی   دق یبررس    ازمن  دی ن نده،یش  و عیص  نا یب  را یمی پتروش    هی   م  واد اول ن ی ت   م رهی   ب  ر زنج یل   ی جن  ت تحم ری ت   ث لی   تحل

 عیو م  ا ییلباسش  و یص  ابون، پودره  ا دی   )مانن  د تول ندهیش  و عینا. ص   اس  ت کی لجس  ت  یرهای مس    ی وان  ر  یهارس  اختیز

 ایج  اد نم  ود و یل   ی جن  ت تحمبرخ  ی اخ  تلالات ک  ه . هس  تندوابس  ته  یمی پتروش    یانی   ( ب  ه ش  دت ب  ه محص  ولات مییظرفش  و

 در ذیل مشروح می باشد:  ه استتحت فشار قرار داد

وابس  تگی ص  نعت ش  وینده ب  ه برخ  ی از م  واد اولی  ه ش  رکت ه  ای پتروش  یمی، تعطیل  ی ی  ا توق    تولی  د در ش  رکت ه  ای 

نوس  ان همچنین ردی  ده اس  ت.پتروش  یمی و ک  اهش درآم  د ارزی آنه  ا موج  ب اف  زایش قیم  ت تم  ام ش  ده م  واد اولی  ه داخل  ی گ

 ش یاف  زاو م  وارد ف  وق در نهای  ت موج  ب  ی گردی  ده اس  ت.اف  زایش قیم  ت تم  ام ش  ده م  واد اولی  ه واردات    موج  بن  رخ ارز 

 می گردد.  کنندهمصرف یمحصول برا  یینها  متی ق

 

 راهبرد شرکت برای مواجهه با افزایش هزینه مواد اولیه: 

 رساندن ضایعات حین تولید. ( پایش مداوم تولید و به حداقل  1

 ( یافتن جایگزین های با قیمت مناسب تر و کیفیت مطلوب.  2

 ( متناسب سازی مداوم حداقل موجودی های تعری  شده در انبار با شرایط اقتصادی.  3

 فروشنده(( حتی المقدور استفاده از فرصت پرداخت متاخر با کمترین افزایش قیمت ) استفاده از اعتبار 4

 ردیف 
نوع محصول )اصلی یا  

 فرعی(

واحد اندازه  

 گیری
 تامین کننده ها  میزان مصرف 

 شرکت های پتروشیمی داخلی 3.487 تن ال ای بی  1

 از شرکت های داخلی 1.302 تن مقوا  2

 شرکت املاح معدنی  15.695 تن سدیم سولفات 3

 شرکت های معدنی داخلی 1.791 تن سدیم کربنات 4

 70 تن انواع اسانس  5
  -واردات از کشور های )سویس 

 هند(
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 ( تطبیق بی وقفه با شرایط بازار و بهینه سازی حجم خرید درمقایسه با هزینه های مالی و انبار داری. 5

 ( توجه ویژه به قوانین جدید گمرکی و استفاده بهینه از ترجیهات قانونی گمرك.  6

 ( شناسایی منابع تامین کننده جدید جهت اخذ قیمت مناسب تر. 7

 

 وضعیت بازار مواد اولیه شرکت: نحوه تامین و 2-1-1
 

 سولفات سدیم ،  ال ( موادی که از بورس کالا خریداری می گردد مانند ال ای بی ، سود کاستیک

 ب( سایر موادی که براساس استعلام خرید و یا قرارداد خریداری می گردد

 ج( موادی که از تامین کنندگان خارجی بر اساس نرخ ارزوارد می گردد

 

و   یاض   طرار  ن ی بلندمدت، به حالت »ت م  یبر قراردادها  یو مبتن   یرا از حالت اقتص   اد  ن« ی و ت م  دی»خر  یمدل س   نت   ،یلی جنت تحم

  نده یش و  یها* مقدم ش ود. ش رکتها« نهیهز  یس ازنهی بر »به  ن« ی ت م  تی باعث ش د که »امن   یلی جنت تحم داد.  ریی تغ  « یبر موجود  یمبتن 

 دهند.  ریی محور« تغبه حالت »بحران  « یاقتصاد-یخود را از حالت »تجار  ن ی ت م  رهی زنج تیریمد یهامدل می شوندمجبور  

 جایگاه شرکت در صنعت:
 

شرکت در دوره مالی مورد گزارش در بین شرکتهای فعال در این صنعت و همچنین در بین شرکتهای بورسی این صنعت با حجم  

 .میلیون ریال قرار دارد 23.564.827 تن به مبلغ  34.273فروش 

 جزئیات فروش: 3-1
         

 

 جزئیات فروش در داخل: 

 واحد اندازه گیری  نوع محصول )اصلی یا فرعی(  ردیف 
فروش منتهی به  

29/12/1404 

 1.783 تن فروش داخلی )سایر(  1

 3.511 تن فروش داخلی )مایعات(  2

 26.598 تن فروش داخلی )پودر و مایعات البسه(  3

 2.381 تن فروش صادراتی)پودر و مایعات البسه(  4

 34.273 تن جمع : 
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 جزئیات فروش در داخل 

 کل مقدار فروش داخلی در بورس کالا )تن(کل مقدار فروش داخلی محصولنوع  ردیف 

 ... 1.783 سایر  1

 ... 3.511 مایعات  2

 ... 26.598 پودر و مایعات البسه  3

 ... 31.892  جمع :

 

در تم  امی  در ح  وزه ه  ای پخ  ش ه  ای عم  ده س  راری، نماین  دگی ه  ای ف  روش اس  تان ه  ا و فروش  گاه ه  ای زنجی  ره ای ش  رکت 

 .صورت می گیرددر حوزه های نامبرده   داخلی  فروشحضور دارد و استان های کشور  

 

 جزئیات فروش صادراتی و جدول آن : 

دم دسترسی به قیمت های مقایسه ای برای محصولات  همچنین قیمت صادراتی فروش محصولات به دلیل شرایط تحریمی و ع

صادراتی ، نرخ آن محصولات با توجه به وضعیت و کشش و قیمت تمام شده توسط کمیته های فروش محصولات صادراتی تامین  

 و با تایید مدیر عامل ابلاغ میگردد که با نرخ ارز سنا محاسبه و از خریدار دریافت شده است. 

 محصول نوع  ردیف 

  سالکل مبلغ فروش صادراتی  

مالی منتهی به  

 )دلار( 29/12/1404

  _نرخ فروش

 دلار 

کل مبلغ فروش صادراتی  

مالی منتهی به  سال 

 )دلار( 30/12/1403

 -نرخ فروش

 دلار 

1 
محصولات  

 صادراتی 
666.922 995.804 959.698 573.269 

 آثار جنگ بر فروش صادراتی

 د مانند: هستنروبرو یی هاالمللی با محدودیتهای بانکی و تبادلات ارزی بین سیستم : المللیهای بینپرداختهای مالی و چالش

بر بود. این موضوع باعث   های ارزی از مشتریان خارجی دشوار و زمان ، دریافت حواله خاصبه دلیل شرایط  : دشواری در دریافت ارز

 .ودشد( روبرو ش با مشکل »نقدینگی ارزی« برای خرید دوباره مواد اولیه )که خود از طریق صادرات ت مین می  میشود

 کوتاه مدت پیدا می کنند. قراردادهای  بهمشتریان خارجی به دلیل ریسک بالا، تمایل : عدم قطعیت در قراردادها

 .مقایسه کندمثلا سایر کشور های اروپایی یا چینی   صادرکننده باید قیمت خود را با رقبا  :کاهش توان رقابتی قیمت

 تمرکز بر بازارهای همسایه  :تغییر در استراتژی بازار هدف

 مراودات شرکت با دولت و نهادهای وابسته به دولت:

 گذاری دستوری)تکلیفی( آثار ناشی از قیمت 



 

 23 از  10صفحه  

 

کل کشور، شرکتهایی که مکل  به ارائه خدمات و کالا به قیمت   1402قانون بودجه سال    2تبصره  قسمت د    5در راستای اجرای بند  

های رایج در بازار )در مورد کالا و باشند موظفند صورت مقایسه عملکرد واقعی و عملکرد فرضی مبنی بر اعمال نرختکلیفی می

زیان و به همراه توضیحات مربوطه در خصوص مفروضات مبنای  خدمات مشمول قیمت تکلیفی( را به تفکیک اجزای صورت سود و  

 تهیه عملکرد فرضی )از جمله چگونگی تعیین نرخهای بازار( در این بخش تهیه، تشریح و ارائه نمایند.

 جدول وضعیت پرداخت های به دولت 

 

 ردیف 
شرح )مبالغ به میلیون  

 ریال(

 دوره مالی 

29/12/1404 

سال مالی  

30/12/1403 

درصد  

 تغییرات 

 0 0 0 مالیات عملکرد 1

-56% 240.659 105.541 مالیات بر ارزش افزوده 2  

 %52 90.900 138.824 بیمه سهم کارفرما 3

4 
حقوق و عوارض  

 گمرکی
39.008 21.470 81% 

 %51 73.803 111.880 پرداختی بابت انرژی  5

  426.832 395.253 جمع 

 

 

 

 

 

دولت:وضعیت مطالبات از    

 موردی وجود ندارد 

آنها از جمله مؤلفه    در  تغییر   احتمال  و   بر شرکت  مؤثر  سازمانی  برون   عوامل  سایر  و   مقررات  و  قوانین 

 های اقتصاد کلان: 
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از مهمترین قوانینی و مقررات حاکم بر فعالیت شرکت، اهم ضوابط و مقررات وضع شده طی دوره جاری که تاثیر قابل ملاحظه       

ای بر فعالیت شرکت داشته و یا انتظار میرود تاثیر قابل ملاحظه ای بر فعالیت شرکت داشته باشند، اثرات قوانینی در قیمت گذاری 

 مواد اولیه، تغییر در تعرفه های گمرکی صادرات میتوان اشاره نمود. محصولات، تغییر در نرخ 

 

 قوانین و مقررات 

 قانون تجارت و اصلاحیه های مربوط به آن *  

 قانون کار و تامین اجتماعی   *

 قانون مالیات های مستقیم و اصلاحیه های بعد از آن، مالیات بر ارزش افزوده    *

 قوانین بازار بورس و اوراق بهادار   *

 * قانون استاندارد 

 * قانون تعزیرات حکومتی 

 قوانین گمرکی در امور صادرات و واردات   *

  کننده درخصوص سازمان حمایت از مصرف    ضوابط و قوانین قیمت گذاری انجمن صنایع آرایشی و بهداشتی ایران و   *

   محصولات شوینده داخلی

 * اساسنامه شرکت 

 * مصوبات مجمع سهامداران و مصوبات هیئت مدیره 

 * قانون پایانه های فروشگاهی و سامانه مودیان  

 

 وضعیت رقابت: 

 . موردی وجود ندارد

 

 سهم محصولات شرکت بین المللی محصولات پارس در بازار: 

 % از سهم بازار داخلی پودرهای شوینده را در اختیار دارد.  8بین المللی محصولات پارس در حال حاضر شرکت 

 

 

 اطلاعات بازار گردان شرکت:
 صندوق سرمایه گذاری اختصاصی بازارگردانی راد 

 
 

 لیست به روز شده از شرکت های فرعی مشمول تلفیق یا زیرمجموعه: 
 . موردی وجود ندارد
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 : اهداف مدیریت و راهبرد های مدیریت برای دست یابی به آن اهداف 

 : اهداف کلان و برنامه های بلند مدت و کوتاه مدت

افزایش سهم فروش محصولات با کیفیت و قیمت بالاتردرسبد فروش شرکت، افزایش تعداد اقلام کالاهای قابل عرضه در بازار 

بویژه سولفونیک اسید، افزایش سهم ریالی فروش مایعات شوینده درمقایسه با کل فروش، بالابردن فروش محصولات واسطه ای  

فروش شوینده های داخلی، ازجمله اهداف بلندمدت شرکت محسوب می شوند ولی  باتوجه به رقابت بین تولیدکنندگان و شرایط  

اه مدت تا پایان سال مالی ابتدا حفظ  اقتصادی دربازار خرده فروشی پیش بینی می شود نرخ رشد فروش محدود باشد. هدف کوت

 سطح  فروش و سپس تلاش برای افزایش نسبی آن است.

و شروع مجدد صادرات امید   1397درخصوص صادرات نیز باتوجه به کاهش ارزش پایه صادراتی پودرهای شوینده در آذر ماه  

از این طریق به تحقق سودآوری و نیل به اهداف است با افزایش تدریجی صادرات، سهم صادرات در فروش کل را بهبود بخشیده و  

 بودجه کمک قابل توجهی نماییم.

 یکی دیگر از اهداف بلند مدت شرکت راه اندازی خط تولید مایعات شوینده، تگزاپون )به عنوان ماده اولیه واسطه ای( می باشد. 

 

 برنامه توسعه محصولات جدید و ورود به بازار های جدید توزیع: 

 توسعه شبکه های توزیع: برنامه 

در حوزه شبکه های توزیع هرکدام از شبکه ها دارای مزایا و معایب خاص خود می باشد بطور مثال در حوزه بنکداری امکان  

رسیدن به منابع سریعتر ولی اختیار مدیریت بازار و هدایت محصول به سمت مصرف کننده نهایی کم می باشد. در حالیکه در شرکت 

روشگاه های زنجیره ای اطمینان به برگشت منابع بالاتر ولی با ت خیر بیشتر در برگشت منابع همراه می باشد. مزیت های پخش و ف

 اصلی در این شیوه نحوه پخش مویرگی و رساندن محصول به مصرف کننده نهایی می باشد. 

توسعه داده و با توجه به سهم فزاینده این فروشگاه ها   شرکت در نظر دارد همکاری روبه  گسترش خود را با فروشگاه های زنجیره ای همچنان

در خرده فروشی، درصد بیشتری از فروش را معطوف به این بخش سازد. همچنین با توجه به برنامه ی اعلام شده قبلی درخصوص توسعه شبکه  

ورت مستقیم و عکس العمل سریع و  های توزیع به منظور حضور پررنت در بخش مویرگی و نیز ایجاد امکان مدیریت پخش محصولات بص

با  مناسب نسبت به تغییرات بازار و نیز تعامل و همکاری بیشتر با شرکت پخش مدبران کوشای ایرانیان، در نظر داریم روند رو به رشد همکاری 

پوشش و حضور موثر کمی و  این شرکت را با قدرت ادامه داده و امید می رود با برنامه ریزی وتقویت این همکاری بتوانیم افزایش درصد  

 کیفی در بازار را محقق سازیم.

   روش توزیع : 

%  از مبلغ فروش محصولات نهایی این شرکت از طریق شرکت های پخش   81معادل  31/06/1404در طی سال مالی ماهه منتهی به  

درصد از مبلغ فروش مربوط به حوزه صادرات بوده   %3عمده سراسری و نمایندگان فروش در تهران و شهرستان ها انجام شده است  

 % درصد از آن مربوط به حوزه زنجیره ای می باشد. 16و 
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 حسابداری، برآوردها و قضاوت ها و تاثیرات تغییرات آنها بر نتایج گزارش شده: رویه های مهم 

 مبنای اندازه گیری استفاده شده در تهیه صورتهای مالی

 صورت های مالی بر مبنای بهای تمام شده تاریخی تهیه شده است

 

وده یا سایر  ب  141برنامه شرکت جهت رعایت دستور العمل پذیرش)مختص شرکتهایی که مشمول ماده  

 الزامات دستور العمل پذیرش را رعایت ننموده اند(:
 . موردی وجود ندارد

 

 

 مهمترین منابع، ریسک ها و روابط

 تأمین مالی منابع:

علاوه بر ادامه سیاست ت مین بخشی از نقدینگی مورد نیاز از طریق اخذتسهیلات بانکی، در طول یک سال گذشته سیاست کاهش  

فروش اعتباری و افزایش فروش نقدی به صورت گسترده به اجرا درآمد. زیرا در این روش ریسک فروش کمتر بوده و اتکا به منابع 

 بانکی کمتر می شود. 

 بازار به علت رقابت شدید تولیدکنندگان به سمت افزایش سهم فروش اعتباری پیش بینی می شود. اما روند آتی

لذا باتوجه به افزایش شدید قیمت مواد اولیه داخلی و وارداتی و بالا رفتن هزینه ها و قیمت تمام شده نیاز به افزایش حدود تسهیلات  

گرفته است و با توجه به اعتبار مناسبی که شرکت نزد بانک ها و مؤسسات مالی  بانکی می باشد و در این زمینه اقدامات لازم صورت  

برخوردار است به نحوی اقدام می نماید که حداکثر استفاده مذکور را فراهم نماید. تیم مدیریت شرکت هموراه استراتژی را به کار  

دت با نهادهای مذکور را حفظ نماید از طرف دیگر گرفته است تا ضمن کاهش هزینه های مالی مرتبط مزیت تداوم ارتباط بلند م

این مزیت باعث شده که اعتبار شرکت نزد تامین کنندگان مواد اولیه با لا رفته و ایشان خرید بصورت سبد ایجاد گردد. با توجه به  

ین مالی مورد نیاز جهت وضعیت بازار مرتبط با محصولات شرکت برنامه ریزی ها به نحوی صورت  می گیرد تا بتوان از منابع تام 

تولید و عرضه محصولات حصول اطمینان نمود. همچنین این برنامه ریزی ایجاب می نماید تا از ورود و منابع حاصل از فروش اطمینان  

حاصل گردد از طرفی شرکت با معاملات مورد نیاز و انجام مذاکرات ضروری، سطحی از ارتباطات مناسب و حد اعتباری لازم را  

 یش کمبودهای احتمالی سرمایه در گردش فراهم نموده است.جهت پ

شرکت بین المللی محصولات پارس به عنوان تولید کننده محصولات شوینده و بهداشتی، همواره در راستای ترویج فرهنت عمومی  

ه صورت ذیل اشاره می و فردی در جامعه گام برداشته است و رسالت خود را در جامعه به نحو مطلوب انجام داده است که بخشی ب 

 گردد:

 *  بررسی و تحقیق برای ارائه محصولات جدید در ش ن مشتریان و رعایت استانداردهای حاکم 

 *  حفظ و ارتقا کیفیت محصولات  
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 *  رعایت حقوق مصرف کنندگان از لحاظ قیمت مناسب ارائه محصولات با کیفیت.

 مصارف: 

 ریسک ها و موارد عدم اطمینان و تجزیه وتحلیل آن: 

 پیش بینی چالش ها و ریسک های پیش رو:  - 1

 مهمترین چالش ها و ریسک ها بصورت خلاصه عبارتند از :

 غیر قابل پیش بینی شدن قیمت تمام شده   -ارزتغییرات پیش بینی نشده نرخ 

 افزایش نرخ مواد اولیه 

 بالاتر رفتن نرخ تورم نسبت به سال قبل

 تشدید تحریم های بانکی، بیمه و حمل و نقل و ت ثیر گذاری آن بر ت مین مواد اولیه ی وارداتی  

 عدم اطمینان از سهولت در تامین مواد اولیه داخلی 

 خلیج فارس و افزایش بی رویه قیمت در شرایط افزایش نرخ ارز. FOBهای کشور با نرخ ارز   شده در پتروشیمی محاسبه قیمت مواد اولیه تولید 

 عدم پیش بینی  دقیق از میزان و شدت تاثیرگذاری تحریم ها  برسفارشات خارجی، نقل و انتقالات بانکی، بیمه و حمل ونقل. 

 و تاثیر مستقیم بر فرآیند شرکت قطع اینترنت 

 : د تلقی شوندمواردی که بعنوان تهدید های موجود می توانن - 2

 ( افزایش بی رویه نرخ تورم موجب کاهش قدرت خرید مصرف کنندگان شده است.  1

( تبلیغات درکانال های مختل  تلویزیون در مقایسه با قیمت های موجود در سطح منطقه بسیارگران بوده و معرفی کالای ایرانی    2

 به مصرف کنندگان را مشکل می سازد. 

اینکه محصولات این صنعت باید سبد کاملی داشته باشند در صورت تشدید تحریم ها و عدم امکان تهیه برخی مواد ( با توجه به    3

اولیه، احتمال توق  تولید بعضی محصولات برای جلوگیری از کاهش کیفیت  آنها و ناقص شدن سبد محصولات در این صنعت 

 وجود دارد. 

ز به اخذ مجوز دارد که فرآیندی طولانی بوده و معمولأ نتایج با درخواست اولیه  ( نرخ گذاری درخصوص پودرهای شوینده نیا   4

 تولید کننده مطابقت ندارد. 

 ( عدم انطباق رفتار مصرف کنندگان با سیاست های اقتصادی دولت 5

م، تشدید تحریم ها و عدم  ( ریسک ناپایداری اقتصادی، از جمله تغییرات پیش بینی نشده در نرخ ارز، نرخ تسهیلات بانکی، نرخ تور  6

دسترسی به تسهیلات ارزان قیمت خارجی، عدم اطمینان از سهولت در تامین مواد اولیه خارجی، عدم پیش بینی دقیق از میزان و شدت  

 شرح 

 نوع ارز 
 31/06/1404منتهی به  سالانه 

 مبلغ ریالی میلیون ریال مبلغ ارزی

 227،892 645،000 درهم

 1.167.023 1،132،098 یورو
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،  تاثیرگذاری تحریم ها بر سفارشات خارجی، نقل و انتقالات بانکی، عدم وجود زیرساخت های انتقال ارز از طریق بانک های ایرانی

 بیمه و حمل ونقل برنامه ریزی و نیل به اهداف را سخت تر کرده است.

 ( ظرفیت نصب شده صنعت در مقایسه با نیاز بازار نزدیک به دو برابر است. 7

( فرار مالیاتی برخی شرکت ها و فعالان اقتصادی درخصوص عدم پرداخت مالیات برارزش افزوده، عرصه فعالیت اقتصادی را بر   8

 شفاف و تابع قانون سخت تر می سازد. شرکت های

 ( ورود کالاهای مشابه به صورت قاچاق و غیرقانونی همچنان یک تهدید محسوب می شود.  9

 ( درصد بالای تقسیم سود در مجامع که توسعه در حوزه فناوری را به چالش می کشاند. 10

 ( رشد کند بازار و افزایش ریسک سرمایه گذاری. 11

 ناکافی و عدم بکار گیری فناوری مالی نوین در صنعت شوینده داخلی در مقایسه به تکنولو ی روز دنیا. ( توسعه  12

 *اطلاعات مربوط به معاملات با اشخاص وابسته: 

 :فرصت ها و تهدیدها و روندهای بازار

 : مواردی که بعنوان فرصت های موجود و قابل بهره برداری می توانند تلقی شوندالف ( 

 اقبال مردم به مصرف شوینده های شناخته شده و با کیفیت بالاتر.(  1

( رویکرد مثبت خریداران به کالاهای تخصصی نظیر شوینده های مخصوص البسه مشکی و امثالهم که افزایش تعداد  اقلام کالاهای 2

اهمیتی که به استفاده از رنت ها و قابل عرضه وتوسعه بازار را امکان پذیرمی سازد. همچنین روحیه تنوع طلبی مصرف کنندگان  

 رایحه های مختل  می دهند، می تواند برای تولیدکنندگان موجبات ایجاد تنوع درتولیدات را فراهم سازد. 

 ( با افزایش قیمت ارز و کاهش ارزش پایه صادراتی امکان صادرات با حجم بیشتری وجود دارد.3

بیشتر  4 بودجه  باگذشته  درمقایسه  ها  خانواده  شرایط  (  در  و حتی  دهند  می  اختصاص  و سلامت خود  بهداشت  برای حفظ  را  ی 

 بداقتصادی نیز هزینه های مربوطه را به سرعت کاهش نمی دهند. این امرنوید ثبات بیشتردرحجم فروش را برای تولیدکنندگان دارد. 

ورود قانونی محصولات مشابه لذا این فرصت   ( با توجه به توان خوب تولیدکنندگان داخلی در ت مین بازار شوینده و عدم امکان  5

 در اختیار شرکت های داخلی قرار می گیرد تا از فرصت های موجود حداکثر بهره برداری را نمایند. 

 ( تعداد مواد اولیه و واسطه تولید داخل رو به افزایش می باشد.  6

 مت در داخل کشور قابل تهیه می باشد. ( بخش قابل توجهی از نیازهای فنی ماشین آلات مورد نیاز در این قس 7

( تمایل مصرف کنندگان به استفاده از محصولات پیشرفته تر و نوآورانه باتوجه به اینکه یک واحد)جعبه یا بطر( محصول شوینده  8

 یا بهداشتی حتی درصورت گران قیمت بودن قابل خرید و مصرف بوده و به بودجه زیادی نیاز ندارد.

وانین جدید و تحریم های بین المللی فرصتی مناسب جهت ارائه محصولات با کیفیت و بالا بردن سهم بازار موجود ( با توجه به ق  9

  می آید.

 بدهی های شرکت و امکان بازپرداخت آن  ب ( 



 

 23 از  16صفحه  

 

ی  با توجه به وضعیت مناسب فروش، ت مین منابع مالی و کفایت نقدینگی موجود، شرکت مشکل خاصی در بازپرداخت بموقع بده

 .های آتی پیش بینی نمی کند

 تغییرات نرخ ارز و اثرات آن بر شرایط : ج ( 

هر نوع تغییرات و افزایش در نرخ ارز مستقیماً در بهای تمام شده شرکت تاثیر گذار است و در فروش صادرات اثر مثبت و در بهای 

افزایش نرخ ارز تغییرات ناهمگون در هزینه ها و درآمد شرکت تمام شده اثر منفی دارد و لذا با توجه به عدم ثبات نرخ ارز و روند  

 دارد.

 دعاوی حقوقی له یا علیه شرکت و اثرات ناشی از آن : 

 جدول دعاوی حقوقی 

 تاریخ دعاوی  موضوع )خواسته یا شکایت(  ردیف 
ارزش ریالی )میلیون 

 ریال(

آخرین وضعیت 

 رسیدگی  )رای صادره( 
 خلاصه ای از رای صادره

 بدوی  ریال 5.028.640.000 12/11/1401 پالیز شرق توس  1

رأی به نفع شرکت بین المللی 

محصولات پارس صادر شدعدم  

 موجودی پالیز شرق توس 

 بدوی  ریال 1.209.000000 28/10/1401 عباس جهان تیغ  2

رأی به نفع شرکت بین المللی 

محصولات پارس در مرحله اجرا  

حکم جلب  -است عدم موجودی

 صادر شد

 27/01/1404 ترام چاپ سپاهان           3
درخواست بابت کارتن  

 مقوای خراب 
 شد. بادر مرحله توافق می   بدوی 

 

 

 

 

 

 نتایج عملیات و چشم انداز: 

شرکت بین المللی محصولات پارس در بین تولید کنندگان پودرهای خاص در رتبه سوم و از نظر کل تولید پودر شوینده رتبه چهارم 

یلیارد م27.428.722مبلغ     1404-1405را به خود اختصاص داده است. فروش این شرکت در بازارهای داخلی در پایان سال مالی  

 ریال بوده است. 
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 : پس از جنگ عملیات و چشم اندازنتایج 

 

 بازسازی واحد های تولیدی 

 بازگشت به تولید انبوه 

 رشد تقاضا )بهبود بازار داخلی( 

 تغییر ساختار مصرفی با آرام شدن اوضاع امنیتی و سطح رفاه و بازگشت ذائقه مصرف کننده به سمت محصولات با کیفیت تر 

 بخش صادرات تلاش برای بازیابی اعتبار و بازار در 

 رقابت با رقبای جدید

 کاهش وابستگی به واردات مواد اولیه 

 دوران فرصت های رشد و بازسازی

 نتایج عملکرد مالی و عملیاتی: 

صورت اطمینان رهای اصلی اقتصادی کاسته شده است اما به هر  غی ت م دولت محترم از شدت نوسانات در    مجدانهگرچه با فعالیت های  

خصوص تاثیرگزاری پیش بینی دقیق در و عوامل اثرگذار همچنان در سطح نازلی بوده و لذا این موضوع  کار    به ثبات محیط کسب و

 عملیات آتی شرکت را مشکل می سازد.  مؤثر برعوامل 

درخصوص برند هوم کر نیز براساس قرارداد منعقده با گروه صنعتی بین المللی محصولات پارس از مبلغ فروش خالص انواع پودرهای 

جاری به گروه   تی( برای سال مالیی% بعنوان حق الامتیاز مالکیت معنوی نام تجاری )رویال  4لباسشویی و ماشینی هوم کر به میزان  

به  قرارداد مذپرداخت گردد.   پایان سال مالی منتهی  تا  مفاد قرارداد ) منجمله درصد حق     31/06/1405کور  باشد و تغییر در  می 

 رویالیتی( در زمان انعقاد قرارداد جدید در سال مالی آتی مشخص خواهد شد.

این شرکت   گذشته  سنوات همچنین باتوجه به ضرورت انجام تبلیغات در صدا و سیما و حفظ جایگاه برندها و سهم درصد بازار در  

  و مبنای آن درصد از فروش می باشد. نمودساله، مشابه رقبای فعلی خود اقدام  3نسبت به انعقاد قرارداد بلند مدت 

( بورس ارز  تشکل ارزی ) مسیری هنوز درخصوص یکسان سازی نرخ ارزهای نیما و سنا و راه اندازی بازار  ف در تاریخ تنظیم گزارش ت 

اتخاذ نشده است. بدیهی است که نرخ و دامنه نوسان نرخ ارز، درصورت راه اندازی بازار مذکور، از جمله عوامل   یمشخص   تصمیم

 می باشد.داخلی و صادراتی ر فروش اعم از د بازاو کنق یا ربسیار تاثیرگزار در هزینه ها و نیز رو

اتخاذ سیاست های متناسب با وضعیت بازار، ارائه پروموشن ها و تنظیم تخفیفات مناسب و نیز حضور    ت باسدر نظرادر زمینه فروش  

از طریق شرکت های پخش   یا  مستقیم  ای بصورت  زنجیره  فروشگاه های    نیمبتوا مؤثرتر در بخش های خرده و عمده فروشی و 

توجه به وجود ریسک ها، عدم قطعیت ها و مفروضات غیر قطعی، نتایج واقعی ممکن  . بایمآمارهای پیش بینی فروش را محقق ساز

 است متفاوت از نتایج مورد انتظار باشند. 

موضوعات اثر اقتصادی، چالش های ناشی از فعالیت سیاسی با سایر کشورها و تورم حاکم بر بازار اقتصادی ایران از جمله    رکود

بیشتری متوق  شود با  گذار در صنعت در سال های گذشته بوده است و همچنین سیاست های متفاوت دولت باعث شده واحدهای 

اتکا به در آمدهای نفتی و افزایش در آمدهای ناشی از مالیات، شرکت های   کاهش   توجه به تغییر سیاست های اقتصادی دولت از
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تولیدی مخصوصاً شرکت های که الزام بیشتری جهت رعایت قوانین و مقررات ناشی از الزامات بورس را دارند، تحت فشارهای 

ین باتوجه به تنش های سیاسی جدید پش رو دارند همچن  سال هایفزاینده های در حوزه های مرتبط مالیاتی در سنوات گذشته و  

آن ها، نرخ مواد اولیه افزایش یافته که این امر باعث افزایش  استرداد  ایران با برخی از کشورها و به دنبال آن تحریم های چند جانبه  

نموده است با گرفته در این راستا تلاش    بهای کالا می گردد و شرکت محصولات پارس نیز تحت ت ثیر موارد مطرح شده فوق قرار

 به کار گیری توان و تجربه های همکاران و همچنین استراتژی های مرتبط کیفیت کار خود را فعال نگهدارد. 
  
 

 

 جزئیات پرداخت و اخرین وضعیت پرداخت سود سهام مطابق مصوبه آخرین مجمع: 

 

 تغییرات در پرتوی سرمایه گذاری ها، ترکیب دارایی ها و وضعیت شرکت: 

 ترکیب سرمایه گذاری ها اهداف شرکت در نحوه و 

باتوجه به رسالت شرکت پخش مدبران کوشای ایرانیان که به منظور گسترش فروش و حضور پر رنت در بخش مویرگی فعالیت 

 می نماید، اهداف عمده از مشارکت و توسعه همکاری با شرکت مذکور به نحو ذیل می باشد. 

 سیاست های فروش در بخش های مختل  بازار ( امکان مدیریت مستقیم و تاثیرگذاری بر  1

 مانده) میلیون ریال( پرداخت شده) میلیون ریال( مصوب)میلیون ریال( شرح 

31/06/1400 83.754 38،071 45،683 

31/06/1401 55.000 17،185 37،815 

31/06/1402 52.800 52،080 720 

31/06/1403 49.500 48.629 871 

31/06/1404 1.003.200 0 1.003.200 
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 ( ایجاد بازوی مستقل برای پیش برد سیاست های فروش و کم کردن ریسک وابستگی به سایر شرکت های پخش 2

( توسعه سبد فروش از طریق جذب سایر اقلامی که توسط شرکت های گروه تولید نمی شود. به این ترتیب با رعایت تناسب   3

 سبد فروش قدرت چانه زنی و کسب سهم بازار در شرکت پخش افزایش می یابد.  کالاهای موجود در

 ( سرمایه گذاری خط تولید تگزاپون و فروش مواد اولیه ای واسطه ای.  4

 

 

 تحلیل حساسیت: 

بالاتر نیز محاسبه شده یال در نظر گرفته شده است. ) در تحلیل حساسیت نرخ های پایین تر و  ر996،000( نرخ برابری ارز معادل    1

 است.(

 در نظر گرفته شده است.  1403 – 1404( میزان تولیدات شرکت همانند سال  2

 محصول در نظر گرفته شده است. BOM( مقدار مواد مصرفی براساس   3

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 شاخص عملکرد:  ی مهمترین معیار ها

 برنامه توسعه محصولات جدید و ورود به بازارهای جدید توزیع: 

996.000 1.196.000 1.396.000 1.596.000 

44.796 53.791 62.786 71.782 

554.346 665.660 776.974 888.289 

26.548 31.879 37.210 42.541 

13.760 16.523 19.286 22.049 

17.636 21.177 24.718 28.260 
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تولید  نیاز  این شرکت درنظر دارد جهت توسعه خط تولید مایعات، خط تولید تگزاپون که یکی از مواد اولیه واسطه ای و مورد 

 را درآینده راه اندازی نماید.مایعات است  

 رایت نموده است.همچنین با توجه به نیاز و ممنوعیت ورود خمیردندان به کشور این شرکت اقدام به توزیع خمیردندان با برند دکتر ب

 

 حوزه صادرات  

توجه   با 

به  

سیاست های ابلاغی دولت محترم و نیز بانک مرکزی در حال حاضر فروش صادراتی صرفاً بصورت ارزی صورت گرفته و باتوجه  

 شاخص اندازه گیری شرح
عملکرد واقعی سالانه منتهی 

 29/12/1404به 

 مقدار تولید پودر و شوینده و مایعات البسه 
 عملکرد سال مالی  

 
29.367 

 مقدار تولید مایعات 
 عملکرد سال مالی  

 
3.648 

 مقدار تولید سایر 
 عملکرد سال مالی  

 
7.215 

 فروش پودر شوینده و مایع البسه مقدار 
 عملکرد سال مالی  

 
26.598 

 مقدار فروش مایعات 
 عملکرد سال مالی  

 
3.511 

 مقدار فروش سایر
 عملکرد سال مالی  

 
1.783 

 بهای تمام شده کالای فروش رفته 
 بهای تمام شده در دوره مشابه 

 

میلیون   17.568.888

 ریال

 حاشیه سود ناخالص 
می   %20معادل متوسط صنعت  

 باشد)سال مالی قبل( 
25 % 

 هزینه های مالی به فروش
فروش  %5.4متوسط صنعت معادل  

 می باشد 
5% 

 روز 90 روز می باشد  90متوسط صنعت  دوره وصول مطالبات 

 1.108.350 )سال مالی قبل(   سود خالص فروش

 10/0  نسبت بازده دارایی ها 

 47/0  نسبت بازده حقوق صاحبان سهام
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یکی از    1397به تغییرات نرخ ارز پیش بینی سودآوری تابع تغییرات مذکور خواهد بود. البته کاهش ارزش پایه صادراتی در آذر ماه  

صادراتی و دلیل اصلی توق  کامل صادرات را برطرف ساخت. لذا امید است با تلاش گسترده بتوانیم نسبت به    مهم ترین موانع

 توسعه بازار صادراتی و جذب مشتریان جدید اقدام نماییم.

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 جدول تغییرات در وضعیت شرکت: 
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 عملیاتی: نتایج عملکرد مالی و 

 خط مشی 

 درك نیازهای مشتریان و تامین خواسته های ایشان   -

 ارتقاء سطح دانش، مهارت و آموزش پرسنل که با ارزش ترین سرمایه شرکت می باشند.   -

 افزایش قدرت رقابت پذیری رقبا و ارائه خدمات بهتر به مشتریان  -

 بسته بندی و افزایش ارزش افزوده برای شرکت توسعه صادرات و تغییر نحوه صادرات از فروش فله به   -

 ایجاد شوق هایی در شرکت و مشارکت کارکنان در ارائه ایده و پیشنهادات جدید  -

براساس باورها و پیش بینی فعلی مدیریت چنانچه روند فروش شرکت طبق هدف تعیین شده محقق گردد، همچنین بهای تمام شده 

های قبلی صورت گیرد، سود عملیات پیش بینی شده قابل دستیابی خواهد بود. اما ضروری است   خرید مواد اولیه نیز طبق پیش بینی

به تغییراتی نیز که در بازار فروش حادث می شود توجه نماییم زیرا بر اساس آخرین مشاهدات از وضعیت بازار به نظر می رسد قدرت  

به افزایش تخفیفات، افزایش فروش اعتباری و کاهش سود باشیم.    خرید مصرف کنندگان کاهش یافته و برای حفظ سهم بازار ناچار

البته همانگونه که در گذشته نیز شاهد بوده ایم هرگونه تغییر در سیاست های دولت محترم، تصمیمات کلان اقتصادی، نحوه تعامل با  

 را با وضعیت جدیدی روبرو سازد.سایر کشورها و یا شدت تحریم ها می تواند کلیه پیش بینی ها را باطل کرده و شرکت ها  

معمولاً جملات آینده نگر نشان دهنده انتظارات، باورها یا پیش بینی های جاری از رویدادها و عملکرد مالی است که این جملات   

نتظار  در معرض رسیک ها، عدم قطعیت و مفروضات غیر قطعی قرار دارند بنابراین نتایج واقعی ممکن است متفاوت از نتایج مورد ا

 باشد.

 

 

 

 نام شرکت 

12/4140/ 29مالی منتهی به  سال 30/12/3140مالی مشابه قبل  سال   

درصد  

 مالکیت 
 بهای تمام شده

درصد  

 مالکیت 
 بهای تمام شده

شرکت  مدبران کوشای  

 ایرانیان
44%  71.080 44%  71.080 

%17 شرکت  تدبیر انرژی اذر   1.700 17%  1.700 

 1.092  8.689  سایر

 73.872 جمع : 81.469 جمع :
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 جدول نتایج عملکرد 

 

 

 

 

 شرح 
منتهی به   سال مالی

29 /12 /1404 

  سال مالی 

منتهی به  

30 /12 /1403 

سال مالی منتهی  

 1404/ 06/ 31به 

درصد تغییرات  

مشابه  سال نسبت به  

 قبل

درآمدهای  

 عملیاتی )داخلی( 
22.900.704 11.552.653 26.282.177 98% 

درآمدهای  

عملیاتی  

 )صادراتی( 

664.123 550.165 1.146.545 20% 

جمع درآمدهای  

 عملیاتی 
23.564.827 12.102.818 27.428.722 94% 

 بهای تمام شده 
                  

(17.568.888) 
(9.059.851) (19.895.933 ) 93 % 

هزینه های  

فروش،اداری و  

 عمومی** 

(3.521.312 ) (1.935.048) (4.236.012 ) 81% 

درآمدها و  سایر 

هزینه های  

 عملیاتی 

78.367 (45.641 ) 181.162 171 % 

سایر در آمدها و  

هزینه های غیر  

 عملیاتی 

89.195 181.028 47.510 102 % 
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