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  ١١/٠٥/١٤٠٢تاريخ: 
 ١٤٠٢س//١٣٧٩شماره: 

 
معين هاي سرفصلسوالات در  ،براي شفافيت بيشتر ٠٩/٠٥/١٤٠٢رساني مورخ در كنفرانس اطلاع در پاسخ به سوالات طرح شده

 . رسدبه اطلاع سهامداران محترم ميها بندي و پاسخ آندسته

  فروش و سامانه موديان

 اين يندهآ هايسال و هاماه در آيا  است؟تي به چه صورت آافزار در ماه هاي مد فروش نرمآپيش بيني شما از روند در . ١
  داشت؟ خواهد ادامه افزار نرم فروش

 افزار سيستم سامانه موديان رقيب جدي براي شركت وجود دارد؟آيا در حوزه فروش نرم . ٢

بيني شما از روند تعداد مشتريان نرم افزار سامه موديان چقدر است؟ در حال حاضر چه تعداد فروخته شده است پيش . ٣
 هاي اينده به چه شكل است؟انتظار تعداد فروش در دورهو 

 ميليارد توماني (فروش نرم افزار) چهار ماهه امسال مربوط به سامانه موديان بوده است؟ ٢٢٢چه مقدار از فروش  . ٤

  افزار؟پيش بيني شما از فروش محصولات موديان درتابستان به چه صورت است؟ مثلا چند درصد از كل فروش نرم . ٥
  مربوط به موديان در سال آينده تكرار پذير خواهد بود؟ مدآدر . ٦
با توجه به الزام صاحبان مشاغل مشمول ماليات بر ارزش افزوده مبني بر اتصال به سامانه موديان مالياتي، شركت چه  . ٧

  كارها را دارد؟واي براي جذب مشتري جديد از اين دسته از كسببرنامه
افزار و خدمات پشتيباني و آموزش در سال جاري نسبت به سال ار و سختافزعلت رشد فروش چشمگير فروش نرم . ٨

  يد؟ چشم انداز صعودي رشد درآمدها ادامه خواهد داشت؟يگذشته را بيان فرما

هاي فعاليت ماهيانه نيز به اطلاع سهامداران محترم رسيده است، همانطور كه در گزارش تفسيري تشريح شده است و در گزارش
درآمد فروش درصد از  ٥٥ حدود پايان تير ماهتا  .است از محل سامانه موديان بوده درآمد شركتتغيير روند رشد بخش مهمي از 

سامانه موديان نشان ه ماه چهاراست. روند فروش بوده  (مستقيم و غيرمستقيم) سامانه موديانفروش به دليل از محل  نرم افزار
خواهد سامانه موديان افزار از محل درآمد فروش نرمدرصد  ٣٠ حدود تا پايان سالبيني اين است كه از روند كاهشي دارد و پيش

اجبار تاخير در  . تعديل بودجه اعلام شده در گزارش تفسيري نيز براساس همين تحليل است. هرچند تغييرات قانوني كه دربود
 داشته باشد.كاهشي اثر بيني تواند روي اين پيشاعمال شده است، مي به استفاده از سامانه موديان

افزارهاي موجود اين ماژول را اضافه كردند و نرم افزارهاي مستقلي نيز كه در بازار رقيب جدي وجود دارد، اكثر نرمدر مورد اين
 براي ارسال به سامانه موديان ايجاد شده است.

 خريداري شده، اين ماژول را نيز خريداري كنند.هاي هاي آينده، انتظار اين است كه مشتريان جديد، همراه با بستهدر مورد سال
افزار دشت نيز اضافه شده است اما هنوز زيرساخت و مباني قانوني در مورد مشاغل مشمول ماليات، ماژول سامانه موديان به نرم

 اعمال آن فراهم نشده است. 
  

  مشتريان و قيمت گذاري

  چند درصد افزايش داشته است؟ ماهه ابتدايي امسال به طور متوسط ٤قيمت محصولات در  . ١
  چه تعداد مشتري جديد در سال جاري و تير ماه جذب شده است؟ . ٢
بيني شما هزار عدد رسيده بود. پيش ٩٥براساس گزارش تفسيري شركت، انتهاي فصل بهار تعداد مشتريان سپيدار به  . ٣

  براي انتهاي فصل تابستان يا انتهاي سال چه تعداد مشتري است؟

 



  ١١/٠٥/١٤٠٢تاريخ: 
 ١٤٠٢س//١٣٧٩شماره: 

 

سپيدار به چه صورت است؟ براي مثال تصميم به افزايش نرخ  on-premise  افزايش نرخ محصولاتكار وساز . ٤
 محصولات بر چه اساسي گرفته مي شود؟

محصولات افزايش قيمت گردد، در سال جاري، كشش بازار و قيمت رقبا تعيين ميافزايش قيمت محصولات بر اساس تورم، 
 .بوده است درصد ٤٥حدود سپيدار 
 

افشا شده در سامانه كدال، در دوره سه ماهه  ١٤٠٢خرداد ماه  ٣١مطابق با اطلاعات گزارش تفسيري دوره سه ماهه منتهي به 
 ٠٠٠,٠١براساس روند، پيش بيني اين است كه حدود  مشتري جديد در حوزه دشت و سپيدار جذب گرديده است. ٣,٦٠٠بيش از 
 اضافه شود.در كل سال به مشتريان شركت  ديگرمشتري 

  

  پشتيباني

  ينده براي شركت خواهد داشت؟آهاي هاي جانبي از قبيل پشتيباني در دورهرآمددافزار سامانه موديان آيا فروش نرم . ١

  فروش محصولات مربوط به سامانه موديان درآمد پشتيباني هم همراه خود خواهد داشت؟ . ٢

  

  و گزارش ها ، سوددرآمد

ميليارد تومان بوده  ٢٢٥تجميعي گزارش شده در گزارشات ماهانه  رآمدددهد هاي شركت نشان ميرآمددنگاهي به  . ١
ميليارد  ٣٥,٦دليل اين اختلاف ميليارد تومان است.  ١٨٩ماهه  ٣گزارش شده در صورت  رآمدداست، در حاليكه 

 توماني چيست؟ و آيا در دوره هاي آينده نيز اين اختلاف ادامه خواهد داشت؟

 برايافزار رساني نرمهاي فعاليت ماهانه منتشر شده است، درآمدهاي پشتيباني و به روزهاي گزارشكه در يادداشت همانطور
شوند و در دفاتر شناسايي مي صورتحسابدر ابتداي سال عمدتا گردد، اين درآمدها ه مييخدماتي است كه در طول كل سال ارا

استاندارهاي حسابداري به ميزان حصه مربوط به همان دوره گزارش  اساسهاي مالي و بر صورتاي هاي دورهاما در گزارش
 رسد.اين اختلاف در پايان سال به صفر مي گردندمي

  اي براي افزايش سرمايه از محل سود انباشته دارد؟با توجه به مبلغ سود انباشته، آيا شركت برنامه . ٢
  معافيت مالياتي شركت تا چه زماني ادامه دارد؟ . ٣

اي براي افزايش سرمايه به شركت برنامهاي وجود ندارد، چنانچه با توجه به توزيع سود انجام شده، سود انباشته قابل ملاحظه 
 هر نحو داشته باشد، به اطلاع سهامداران گرامي خواهد رسيد.

 اعتبار دارد. ١٤٠٣قانون ماليات هاي مستقيم تا مرداد ماه  ١٣٢معافيت مالياتي از محل ماده 
  
  
  



  ١١/٠٥/١٤٠٢تاريخ: 
 ١٤٠٢س//١٣٧٩شماره: 

  نقدينگي

ع مالي براي سال پيش رو بنابا توجه به وجه نقد در دسترس شركت، برنامه شما براي سرمايه گذاري اين م . ١
 چيست؟

اي هاي سرمايه گذاري درآمد ثابت را شرح دهيد؟ آيا شركت برنامهبا توجه به تورم بالاي كشور، علت انتخاب صندوق  . ٢
 هاي عملياتي خود ندارد؟براي استفاده از وجوه مازاد نقد در راستاي توسعه فعاليت

گذاري در سرمايه شود،ديريت نقدينگي در شركت انجام ميكار همواره موهاي كسبها و ضرورتفرصت ،هابا توجه به ريسك
  هاي ديگر است،گذاريسرمايهنواع اگذاري در كنار هاي سرمايهبخشي از سياست ،ريسك تهاي درآمد ثابت براي مديريصندوق

  گيرد.مورد بررسي قرار ميمتناسب با نياز و ضرورت توسعه شركت به صورت مستمر گذاري سرمايههاي جديد ضمن اينكه فرصت
  

  سپيدار ابري و مدل كسب و كار آن

-on هاي فروش كلاود به چه صورت خواهد بود؟ چه تغييري نسبت به فروشنحوه تعامل شما با نماينده . ١

premise .خواهد داشت  
  كند؟بازاريابي به چه صورت تغيير ميهاي با توجه به شروع فروش كلاود، هزينه . ٢
مد براي آدرصد تسهيم در ٢٠چند درصد از كل درآمد است؟  ١٤٠٢مد كلاود براي سال آبيني شما از درپيش . ٣

  شود؟همكاران از روي اين مقدار برداشته مي
-on ت باگذاري و فروش متفاورسد سال آينده با توجه به تغيير فروش به سمت كلاود (مدل قيمتبه نظر مي . ٤

premise نرخ محصولات كاهش داشته باشد و تعداد فروش هم رشدي نهايتا مانند امسال (با احتساب سامانه (
هاي تري نسبت به نُرم سپيدار در سالپايين هاي ابتدايي انتظار حاشيه سودموديان) ثبت كند. بنابراين در سال

  .لطفا توضيح دهيد كنيد؟اله را تاييد ميپايين تر). آيا شما اين مس EPS گذشته داريم (همينطور
در حال حاضر غير از سپيدار مجموعه ديگري در حوزه كلاود ورود پيدا كرده است كه از نظر فني قابل رقابت با  . ٥

  كلاود رقبا چه تفاوتي با كلاود سپيدار دارند؟  محصول كلاود سپيدار باشد؟ لطفا نام ببريد. محصولات
محصولات ابري توليد شده به چه صورت بوده است؟ انتظار و برآورد شركت نسبت به نحوه استقبال مشتريان از  . ٦

  مورد استقبال قرار گرفتن محصولات مذكور را بيان فرماييد.

عنوان يك محصول فناورانه متمايز كه در حال حاضر رقيبي در حد و اندازه خود در بازار ندارد، ه عرضه محصول سپيدار ابري ب
بسيار مثبتي از آن دريافت شده است. اين محصول بر بستر  اوليه ش به تدريج آغاز شده است و بازخوردهاياز حدود دو ماه پي

شود و هم زمان به صورت فروش آنلاين نيز در اختيار مشتريان قرار از طريق شبكه نمايندگي موجود به بازار عرضه ميابر و 
نيز طراحي گرديده و در حال اجراست كه مسير آن كماكان استفاده از كاري متناسب با اين عرضه وهاي كسبگرفته است. مدل

گزارش  تفسيري در  شده كه بينياي شركت پيشهاي بازاريابي مورد نياز در بودجه هزينهباشد. هزينهمي نمايندگيشبكه موجود 
 منتشر گرديده است. 

كند، بنابراين انتظار فعلي و ابري به تدريج تغيير مي مهاجرت به سپيدار ابري يك روند تدريجي است كه نسبت فروش سپيدار
 .هر چند ممكن است كاهش حاشيه سود داشته باشيم در سال آينده نداريم EPSكاهش 

 اريدر سال ج ،عرضه موفق اين محصول و ايجاد مشتريان نمونه مبلغ است، بنابراين تمركز شركتهدف شركت  ،١٤٠٢در سال 
هاي آتي در سال. درآمدنه  عرضه عمده و نيز تكميل محصول و رضايت مشتريان خواهد بودهاي مناسب براي ايجاد زيرساخت

 .يدبه اطلاع سهامداران خواهد رسجذب و درآمد برنامه  ،سياست توسعه مشتريانبنا به 



  ١١/٠٥/١٤٠٢تاريخ: 
 ١٤٠٢س//١٣٧٩شماره: 

  قرارداد همكاران سيستم

  درباره قرارداد اخير با همكاران سيستم (تسهيم درآمد) . ١
a .  روي فروش خالص سپيدار (عدد درآمد صورت سود و زيان) لحاظ  درصد تسهيم درآمد ٢٠آيا نرخ

  شود؟مي

 پس از كسر تخفيف است. ،فروش لِحاصمبناي تسهيم 

b .  درصد تسهيم درآمد بر چه اساسي تعيين شده است؟ ٢٠نرخ  

و ارزش  افزارعرف تجاري صنعت نرم ،گذاريهاي طرفين، ريسك هاي سرمايهفرصت ،هاي كارشناسي از هزينهبراساس تحليل
 افزار آماده همكاران سيستمزيرساخت هاي نرم

c . افزار ابري از سيستم به سپيدار منتقل آيا براساس قرارداد، تكنولوژي و دانش بعد از توسعه نرم
  شود؟ اگر جواب مثبت است بعد از چه مدتي؟مي

 گيرد. سيستم مربوطه در اختيار سپيدار قرار مي ،سيستمپس از دو سال از عرضه هر حداكثر طبق قرارداد  .بله

d . داشت سپيدار كلاود به چه صورت خواهد بود؟نقش سپيدار سيستم در توليد، توسعه و نگه 

ه بازخوردهاي به موقع مشتريان، تعريف نيازها و ارائه دقيق يافزار و اراهاي مورد نياز چرخه توليد نرممشاركت در تحليل و تست
ها و حجم و اندازه بازار و ساير اطلاعاتي كه بر تحليل و طراحي كار به همكاران سيستم و ارائه اطلاعات لازم از نيازمنديسفارش 
 .شودتوسط سپيدار انجام مي عرضه،دو سال بعد از   -ه غير از زيرساخت ب –ها و نگه داشت سيستم گذارندها اثر ميسيستم

e .  مد خواهد بود؟ و تمام هزينه هاي توليد آتقسيم درصدي از درشما با همكاران سيستم فقط تعامل
نرم افزار و هزينه هاي جانبي آن با همكاران سيستم؟ يا در آينده نياز هست خريد خدمت هم از 

 همكاران انجام شود؟

  ها بر عهده همكاران سيستم است.در رابطه با توليد نرم افزار كل هزينه
  

  زمين و سرمايه گذاري ها

 برنامه شركت براي يك دانگ زمين كه مشاركتي با سيستم خريده است چيست؟ . ١

  باشد؟ميآخرين نتايج دعواي حقوقي مطرح شده درباره زمين خريداري شده به چه صورت  . ٢

، اقداماتي در راستاي تغيير كاربري زمين به اداري و ٢٩/١٢/١٤٠١هاي مالي منتهي به صورت گرفته در صورت مطابق افشاء
در سال گذشته صورت گرفته بود و در سال جاري نيز ادامه فرآيندهاي اداري ساخت  هاي اوليه ساختهمچنين طراحي نقشه

هاي موجود، بررسي استفاده موثر از اين طرح هاي در دست بررسي براي استفاده از نقدينگيبا توجه به در دست پيشبرد است. 
 در دست بررسي است.  نيز دارايي

 



  ١١/٠٥/١٤٠٢تاريخ: 
 ١٤٠٢س//١٣٧٩شماره: 

 
نسبت به در مورد دعواي حقوقي مطرح شده، فرآيند قضايي رسيدگي به فرجام خواهي و اعتراض تجديد نظر در جريان است و 

 تغييري نداشته است. ١٤٠١هاي مالي سال آخرين اعلام در صورت

  ساير سوالها

 چه ميزان خواهد بود؟ ١٤٠٢و ميزان افزايش حقوق در سال    درصد افزايش نيروي جديد (تعداد نيروي جديد) . ١

 شود.بيني ميپيش %٥٥حدود افزايش خواهد داشت و افزايش هزينه حقوق نيز  %١٥تعداد نيروهاي جديد بر اساس برآورد 

 فعلي سپيدار نسبت به رقبا را كامل توضيح دهيد.مزيت رقابتي محصولات  . ٢

دهد، پوشش ميهاي كوچك را تمامي فرايندهاي داخلي شركتكه است  با كاربري سادهمحصول سپيدار، محصولي جامع، كامل و 
يات بيشتر در سايت شركت يجز .پايدار آن استگوياي مزيت رقابتي  هاي متمادي از اين محصول،و مشتريان طي سالاقبال بازار 

 سپيدار سيستم موجود مي باشد.

  لطفا جدول مقابل را پر بفرماييد . ٣

  ١٤٠١  ١٤٠٠  ١٣٩٩  ١٣٩٨  ١٣٩٧  سهم بازار

                 سپيدار

                 دشت

   

رسمي مشخص نيست، نمي توان سهم بازار را با دقت كافي بيان  جعامر توسط صنافاو  هااينكه تعداد كل شركتبا توجه به 
  . درصد سهم بازار كنوني شركت است ٢٥حدود شركت كوچك،  ٠٠٠,٢٥٠با فرض حدود ، محصول سپيداردر مورد كرد اما 

چقدر است؟ آيا برنامه عرضه اوليه براي اين  ١٤٠٢و سود خالص سپيدز براي سال  رآمددپيش بيني شما براي  . ٤
 شركت داريد؟ يا افزايش سهم سپيدار در اين مجموعه؟

اي شود و برنامهبيني ميميليارد تومان پيش ٧,٨سهم از سود شركت سپيدز در شركت سپيدار مطابق با اطلاعات منتشر شده 
 براي عرضه و يا افزايش سهم سپيدار وجود ندارد.

  

شركت براي مديريت اين چالش و ايجاد كمترين هزينه  با توجه به وضعيت اجتماعي و مهاجرت نيروها و ...برنامه . ٥
 مالي و زماني براي شركت چيست؟

لايه مديريت،  تقويتمنابع انساني هميشه يكي از موضوعات استراتژيك شركت سپيدار بوده است كه از طريق توسعه و نگهداشت 
سپاري بخشي ويه ديگر، با توسعه شبكه و برونشود. از زاانجام مي جذب نيروهاي مستعد، توسعه و نگهداشت نيروهاي كليدي

 اين مسير ادامه خواهد يافت.ها مديريت شده و از عمليات، ريسك اين موضوع طي اين سال
   



  ١١/٠٥/١٤٠٢تاريخ: 
 ١٤٠٢س//١٣٧٩شماره: 

   

افزاري را به صورت تفكيك شده و مطابق با جدول هاي نرمخواهشمند است سود و زيان ناخالص هر يك از بسته . ٦
  زير، تكميل نماييد.

بسته پخش و    
  گيريسفارش

بسته حسابداري 
  بازرگاني

بسته حسابداري 
  توليدي

بسته حسابداري 
  خدماتي

بسته حسابداري 
  پيمانكاري

                 فروش

                 بهاي تمام شده

                 سود ناخالص

   

 صيشود. تخصياز نرم افزارها ارائه م يدر قالب مجموعه ا ان،يمشتر ازيعمدتا به شكل بسته و متناسب با ن يافزارنرم يراهكارارها
 ياها، ارزش افزودهداخل بسته يافزارهااز نرم كياست) به هر يابيحقوق و بازار يهانهيشركت (كه عمدتا از جنس هز يهانهيهز
 شود.ينم يو نگهدار هيتهقالب  نياطلاعات در ا نيكند و بنابراينم جاديا يتيريمد ماتيتصم يبرا

باشد (جدول زير را تكميل به چه صورت مي  از جامعه مشتريان محصولات سپيدار، دشت و ابريبرآورد شركت  . ٧
  كنيد).

تعداد مشتريان در سال   محصولات
١٤٠٢  

تعداد مشتريان در سال 
١٤٠٣  

تعداد مشتريان در سال 
١٤٠٤  

           دشت

           سپيدار

           ابري

  

  مي شود. گذاريو هدفهر سال تعيين 

 
 ملاحظه:

شركت در ارتباط  يآت يعملكرد مال اي دادهاياست كه با رو ينگرندهيآ ميمفاهشامل لازم به ذكر است پاسخ هاي ارائه شده 
مورد  جيممكن است متفاوت از نتا يواقع جينتا نيقرار دارند. بنابرا هاتيعدم قطع و هاسكيدر معرض ر برآوردها نياست. ا

 انتظار باشند.
 

تعداد مشتريان دشت در انتهاي سال ١٤٠٢ به حدود ٣١,٠٠٠ ميرسد و تعداد مشتريان سپيدار و سپيدار ابري مجموعا در پايان 
سال به حدود ٧٥,٠٠٠ خواهد رسيد. تعداد مشتريان در سالهاي آينده بر اساس شرايط و سياستهاي توسعهاي رو به جلو در 


